PROPOSTA .

Cansultoria Empresarial
e Producao de Eventos

@elo_consultoria 0e|oempresarial Oeloconsultoria

WWW.ELOCONSULTORIA.CO


http://www.eloconsultoria.com/

ELO - ESCOLA DE
CLU O PROPOSTA COMERCIAL

onsultoria Empresaria
Produgio de Eventos

Brasilia, 29 de abril de 2024

PROPOSTA: N° 003 /2024

A

AGENCIA NACIONAL DE VIGILANCIA SANITARIA- ANVISA
COORDENACAO DE LICITACOES- COLIP

A/C: Patricia Maria J. Pinheiro

E-mail: patricia.Jeronimo@anvisa.gov.br

curso
LICITACOES

INTERNACIONAIS:
TEORIA E PRATICA

Atualizado pela Lei n° 14.133/21 e normas do SICAF

PROFESSOR
JONAS LIMA

£ 13 E 14 DE JUNHO DE 2024
DAS 8H30 AS 18H

Q PRESENCIAL | BRASILIA/DF



ESCOLADE

NEGOCIOS E PROPOSTA COMERCIAL

Consultoria E sari EVENTOS

SOBRE O CURSO

As licitacOes internacionais tém concretizado competitividade, economicidade e
eficiéncia na Administracdo Publica, reduzindo custos e contratacoes diretas.

Os agentes publicos superam limitacdes do mercado nacional, convocando no
Brasil e no exterior potenciais licitantes estrangeiros para a competicao, que ocorre com
editais preparados para tal finalidade.

O curso, atualizado pela Lei n® 14.133/21, aborda conceitos, elaboracdo e
publicacao de edital, credenciamento de representantes legais, SICAF de estrangeiros,
habilitacao e propostas, incluindo documentacao estrangeira e julgamento, registro de
precos em moeda estrangeira, questoes regulatérias, INCOTERMS, NCM, e outros
aspectos de comércio exterior, garantias e formas de pagamento a empresas brasileiras
e estrangeiras e outros temas.

Normas, jurisprudéncia e doutrina ao longo das palestras ajudam na visao
ampla das licitacbes com comércio exterior e dos consideraveis beneficios para a
Administracao, tornando o curso singular, o que se complementa com exercicios ligados
a parte pratica de editais de licitacdes internacionais e sua publicacao.

Sao realizadas demonstracdes e analises de editais e de documentos reais de
empresas estrangeiras, para comparar situacoes demandadas pelos participantes, de
modo a conferir a seguranca necessaria para a tomada de decisbes pelos participantes
em sua atuacdo concreta.



« CONHECA O PROFESSOR

JONAS LIMA

Advogado com 30 anos de experiéncia em certames nacionais e
internacionais, consultoria a consorcios e outras joint ventures,
especialista em Compliance Regulatorio pela Universidade da
Pensilvania, pés-graduado em Direito Publico pelo IDP, ex-professor
de Direito Administrativo da UDF, ex-assessor da Presidéncia da
Republica (CGU) e da Procuradoria-Geral da Republica, autor de 5
(cinco) livros, incluindo “Licitacdo Publica Internacional no Brasil”
(Editora Negocios Publicos, 2010), e do guia AMCHAM “How to do
Government Contracts in Brazi/”(2010/2014), palestrante em mais de
180 eventos em 18 Estados, e internacionais em Washington, Nova lorque, Houston, Miami,
Boston, Buenos Aires e Hong Kong, para mais de 7 mil participantes. Ministrou cursos para
instituicoes como Presidéncia da Republica, Ministério das Relacbes Exteriores, Ministério da
Saude, Exército, Marinha, Forca Aérea, Receita Federal, Infraero, Policias Federal, Rodoviaria
Federal e Militares, Bombeiros, Itaipu Binacional e Porto de Santos. Possui experiéncia em areas
de sistemas de aeroportos, produtos de defesa e seguranca, tecnologia, pesquisa, produtos
médico-hospitalares e outros.
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CONTEUDO PROGRAMATICO

01. Conceito de licitacao internacional na doutrina e na nova lei
(diferenciacao entre a licitacao nacional com estrangeiros e a internacional)
02. Pesquisa de mercado e estudo técnico preliminar

(buscar informacoes no Brasil e no exterior e avaliar mercado e precos)

03. Termo de referéncia relacionadas a contratacdes internacionais
(considerando as regras implementadas com a nova lei de licitacdes)

04. As regras brasileiras e dos organismos estrangeiros, como BID e BIRD
(diferenciando ritos para o uso de recursos brasileiros ou do exterior)

05. Onde publicar licitacdes internacionais e em quais prazos
(entendimentos jurisprudenciais e realidade atual das publicacdes)

06. A participacdo de empresas estrangeiras, isoladamente ou em consoércios
(incluindo SICAF proprio e questdes de representacao legal no Pais)

07. Contexto geral das modalidades aplicadas as licitacoes internacionais
(quando cada modalidade deve ser utilizada)

08. O pregao internacional e suas particularidades

(legislacdo e jurisprudéncia que o respaldam e formalidades especificas)
09. As contratacoes diretas internacionais

(incluindo questdes sobre inviabilidade de competicao e exclusividade)

10. A habilitacao, incluindo legalizacao de documentos, capacidade técnica, etc.
(equivaléncia e apostilamento de documentos estrangeiros)

11. As propostas, com classificacao NCM, INCOTERMS e outros aspectos
(conversao de cambio, equalizacao de propostas, despesas, transporte)
(garantias, seguros, taxas, desembaraco e mais de comércio exterior)

12. Preferéncias nacionais na nova lei de licitacoes

(cenario geral sobre as preferéncias e sua regulamentacao)



13. Contexto das contratacdes complexas, visando transferéncia de tecnologia
(combinacao de objetos com caracteristicas diferentes entre si)

14. Registro de precos em moeda estrangeira

(custo-beneficio e adequacao nas contratacdes com importacoes)

15. Formas de pagamento dos contratados, com énfase na carta de crédito
(diferenciais da carta de crédito e vantagens para a contratacoes publicas)
16. Nao discriminacao de empresas brasileiras

(como conciliar especificacoes técnicas sem restricio a competicao)

17. Regime legal para reparticoes sediadas no exterior

(regras e questoes especificas)

18. Licitacdes Internacionais nas empresas estatais

(regulamentacodes especificas)

BENEFICIOS DOS CURSOS
PRESENCIAIS DA ELO

(K

COFFEE BREAKS ALMOCO

MATERIAIS DE APOIO CERTIFICADO DIGITAL
PERSONALIZADOS DE PARTICIPACAD




INVESTIMENTO POR INSCRICAO

R$ 3.590,00

(Trés mil quinhentos e noventa reais)

MODALIDADE: PRESENCIAL

QUANTIDADE DESCONTO INVESTIMENTO POR INSCRI(;AO
01a 02 . R$ 3.590,00
03 a 05 10% R$ 3.231,00
06a10 15% R$ 3.051,50
11als 20% RS 2.872,00

ACIMA DE 16 PACOTE GOLD - DESCONTO ESPECIAL

DESCONTO ESPECIAL DE 20%

Investimento por inscricio: R$2.872,00 (dois mil oitocentos e setenta e dois
reais)

Investimento total para 04 (quatro) inscricoes: R$11.488,00 (onze mil
quatrocentos e oitenta e oito reais)




AGENDA
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13e 14 BRASILIA 08h30 as 18h

de DF

JUNHO/24 CARGA HORARIA:

16 HORAS

FREQUENCIA MINIMA PARA
EMISSAO DE CERTICADOS:

Para cursos PRESENCIAIS: A emissdo de certificados de participacdo, frequéncia
minima de 75% (setenta e cinco por cento) das horas-aula ministradas.

Elo Consultoria Empresarial e Producao de Eventos Ltda. e a Escola de Negocios Elo
Cursos e Eventos reservam-se ao direito de cancelar unilateralmente a realizacao dos
Cursos, Seminarios e Congressos ou ainda reagendar datas e horarios. Obrigando-se a
comunicar antecipadamente aos inscritos. O que ndo caracterizara infracao
administrativa ou civil, ficando isentas de qualquer sancdo, indenizacdao ou reparacao
(material e moral).

Y
Cordlalme nte, / ) /1

CAhMEM CAMILO
Diretora-Geral
Elo Consultoria Empresarial
e Producdes de Eventos



ELO Consultoria Empresarial e Producdo de Eventos LTDA.

CNPJ: 00.714.403/0001-00 Inscricdo Estadual: 07.353.404/001-85

Endereco: Matriz Brasilia: SHN Quadra 2 Bloco H - Sobreloja
Hotel Metropolitan Flat Cep: 70702-905

Telefones: (61) 3327-1142 - (61) 3328-1390 - (61) 9 8592-4828

E-mails: elo@eloconsultoria.com / flaviacardoso@eloconsultoria.com
elocursos@eloconsultoria.com / comercial@eloconsultoria.com

DADOS BANCARIOS

Banco do Brasil

Agéncia: 0452-9 Conta Corrente: 201.064-x “I

CNPJ: 00.714.403/0001-00

Bradesco
Agéncia: 01526-1 Conta Corrente: 30300-3 CHAVE PIX
CNPJ: 00.714.403/0001-00 Tipo: CNP)J

. 00.714.403/0001-00
Banco de Brasilia

Agéncia: 0209 Conta Corrente: 600.202-2
CNPJ: 00.714.403/0001-00
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